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Die neue Welt der Produktkommunikation 
Die bestehenden Produktbroschüren sind in die Jahre gekommen. In der Zwischenzeit hat 
sich bei der PAX aber auch ausserhalb einiges getan:  

● Der neue PAX-Auftritt (neue Corporate Design-Regeln) setzt auf Frische, 
Menschlichkeit und Schlichtheit.  

● Lösungsorientierung statt Produktdenken: Unsere Kunden suchen Lösungen, keine 
Produkte. 

● Im Zeitalter des Informationsüberflusses muss die Kommunikation auf Kürze und 
Verständlichkeit setzen.  

Daher wurde eine umfassende Überarbeitung der Produktprospekte notwendig. Die neue 
Welt der Produktkommunikation setzt auf einen freundlichen Auftritt, kurze und verständliche 
Informationen. Die neuen Produktblätter stellen in erster Linie Lösungen vor und lösen sich 
damit vom Produktdenken. Daher wurden teilweise zwei Produkte in einem Produktblatt 
zusammengefasst.  

Folgende Produktblätter stehen ab sofort zur Verfügung: 
 
 
Produkt 

 
Versicherungslösung 

Formular-
Nummer 

PAX-ComfortLife ,TerzaComfort Traditionelle Lebensversicherung 0201 

TerzaFlex Flexible Lebensversicherung der Säule 3a 0202 

PAX-FondsPlan, TerzaFondsPlan Anteilgebundene Lebensversicherung 0203 

PAX First Step Kindersparplan – Sparen und Sicherheit  0207 

PAX-Invest, PAX-FondsInvest Einmaleinlage – Investition nach Mass  0204 

Todesfallversicherung Sicherheit in allen Lebenslagen  0205 

Erwerbsunfähigkeitsversicherung Für ein gesichertes Einkommen  0206 

 

Für die Leibrentenversicherungen der PAX werden vorerst keine neuen Produktblätter 
erstellt, da mittelfristig eine Überarbeitung der Tarife vorgesehen ist. Hier können bis auf 
weiteres die Prospekte für PAX-PensionFlex (Formular-Nr. 0441) und PAX-PensionInvest 
(Formular-Nr. 0442) verwendet werden. 

Die übrigen Prospekte der «alten Welt» gemäss der Darstellung auf der nächsten Seite 
werden nicht mehr verwendet. Bitte prüfen Sie Ihre Verkaufs- und 
Schulungsunterlagen und bringen Sie diese auf den neusten Stand! 



 
Gegenüberstellung alte Welt – neue Welt 

Alte Welt Neue Welt 
Kommunikations-

mittel
Produkte 

Produktprospekte Produktblätter  Produktblätter 
(Zusatzversicherungen) 

Thematische Blätter  
(nach Bedarf) 

ComfortLife Vorsorgen und Sparen  
(Nr. 0510) 

PAX-ComfortLife und TerzaComfort: 
Traditionelle Lebensversicherung 
(Nr. 0201) 

 
• Todesfallversicherung 
• Erwerbsunfähigkeits-

versicherung 
 

 
Beispiele: 
• Soziale Vorsorge in der 

Schweiz (Nr. 0122) 
• Steuerliche Aspekte (3a/3b) 
• Indirekte Amortisation 
• Vorteile für PAX-Kunden 

 
 
 

TerzaComfort Vorsorgen und Steuern sparen 
mit der Säule 3a (Nr. 0448) 

Erlebensfall  - 

TerzaFlex Die kluge Vorsorge für 
selbstständig Erwerbende  
(Nr. 0447) 

TerzaFlex: 
Flexible Lebensversicherung der 
Säule 3a (Nr. 0202) 

PAX-LifeStar Für eine profitable und sichere 
Altersvorsorge (Nr. 2068) 

PAX-FondsPlan und 
TerzaFondsPlan:  
Anteilgebundene 
Lebensversicherung (Nr. 0203) 

Terza-LifeStar  - 

PAX-FondsPlan Damit Vorsorgen sich auszahlt  
(Nr. 2067) 

Terza-FondsPlan Damit Vorsorgen besser rentiert
(Nr. 2071) 

PAX First Step Kindersparplan und Sicherheit  
(Nr. 0537) 

First Step: Kindersparplan – 
Sparen und Sicherheit (Nr. 0207) 

PAX-FondsInvest Damit Ihr Kapital in guter 
Gesellschaft ist (Nr. 2065) 

PAX-Invest, PAX-FondsInvest: 
Einmaleinlage – Investition nach 
Mass (Nr. 0204) PAX-Invest Damit die Nettorendite stimmt  

(Nr. 2066) 
Todesfallversicherung 
 

Schutz bei Schicksalsschlägen  
(Nr. 2069) 

Todesfallversicherung:  
Sicherheit in allen Lebenslagen 
(Nr. 0205) 

Erwerbsunfähigkeits-
versicherung 

Erwerbsunfähigkeits-
versicherung 

Für ein gesichertes Einkommen 
(Nr. 2070) 

Erwerbsunfähigkeitsversicherung: 
Für ein gesichertes Einkommen 
(Nr. 0206) 

Todesfallversicherung 



  

 

Informationen bedarfsgerecht zusammengestellt 
Die neue Kommunikation in der Einzelversicherung lässt sich besser an die individuellen 
Bedürfnisse anpassen. So können Sie Ihrer Kundschaft genau die Informationen abgeben, 
die sie interessiert. Überlegt sich ein Kunde in seine kapitalbildende Versicherung auch eine 
Erwerbsunfähigkeitsversicherung einzuschliessen, legt man ihm das Produktblatt «Für ein 
gesichertes Einkommen» bei. Stellt die Absicherung im Todesfall ein wichtiges Kriterium dar, 
liefert das Produktblatt zur Todesfallversicherung wichtige Ergänzungen.  

Für weitergehende Informationen stehen auch weiterhin die Produktfactsheets zur 
Verfügung. Sie finden diese im Intranet / Extranet oder können Sie direkt in den 
Offertsystemen (unter Produktübersicht) abrufen. 

Nebst den Produktinformationen sind Themenblätter mit allgemeingültigen 
Versicherungsthemen wie das 3-Säulen-System, Gründe für das Versicherungssparen, 
steuerliche Aspekte etc. vorgesehen. Diese werden fortlaufend und nach Bedarf erstellt.  

Gibt es weitere Themen, die in Kundengesprächen immer wieder Fragen aufwerfen und 
wozu Sie sich ein solches Themenblatt wünschen würden? Bitte melden Sie uns diese 
Themenschwerpunkt an marketing@pax.ch.  

Bestellung von Unterlagen 
Unsere PAX-Partner und Agenturen erhalten einen Grundstock aller neuen Produktblätter 
zugestellt. Alle anderen richten ihre Bestellungen bitte an die zuständige Stelle bzw. 
Kontaktperson. Bitte geben Sie immer die Formular-Nummer an. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 


